君子之道

——记河北省毛皮产业协会会长贺国英

本刊  乔宁

题记：儒家提倡“泛博爱而近仁”，提倡人类要懂得博爱，要懂得仁义。在河北省毛皮产业内就有这样一位集博爱和仁义于一身的君子，在从事毛皮行业数十年的风雨里，他积蓄着仁义博爱以选择真诚，信仰着桀骜不驯以选择坚强，雕塑着无怨无悔以选择忠贞。于是，河北华斯集团，甚至是河北省毛皮行业才得以从艰难的泥潭中挣脱，以坚定的脚步迈向社会主义经济大发展的时代浪潮中。

2005年，河北华斯集团营收总额37461万元，以64.43%的速度被列入非上市公司中国企业成长百强榜。
物换星移，寒来暑往。从1993年成立初期的尚村小厂到2007年的河北华斯集团，贺国英的企业可谓是发展迅猛。贺国英先生本着科技创新，行业报国的理念苦心经营，将河北华斯实业集团发展成为具备硝、染、配、靠、裁、缝等各种精湛工艺技术于一体的集团，形成了一条龙生产能力。集团的拳头产品裘皮褥子连续7年产销量居世界首位。他们生产的裘皮系列服装与服饰采用意大利和香港技术，产品轻巧、柔美、简约、时尚，赢得了欧美、日本、俄罗斯及香港客商的一致好评，在国际上享有较高的知名度和美誉度。
“十五计划”实施以来，河北华斯集团规模迅速增长，综合实力不断增强，已成为具有影响行业发展能力的龙头企业,华斯被称为毛皮行业的“晴雨表”和“风向标”。河北华斯集团能有今天的规模、实力和行业地位，同集团总裁贺国英的苦心经营是分不开的。
劳谦君子，有终吉，天道酬勤。贺国英先生栉风沐雨，任劳任怨，把华斯集团从1993年的乡村小厂发展成为享誉国际的集团，中间吃了多少苦，流了多少汗只有他自己心里最清楚。
凭借自强不息和对行业的热爱，贺国英先生实现了自己的人生价值，他的华斯集团成为了全国毛皮企业的权威，同时也实现了自己创业初期对毛皮行业，对国家许下的以行业回报社会的祈愿。
君有君道，将有将道，商有商道。君道治国利民，国泰民安；将道讲求利益，为国家寸土必争；商道谋求利润，创造财富。贺国英先生认为，在现今社会做一个成功的企业家，既要讲君道又要有将道，更要谋商道。也就是说既要创造财富，又要为国为民，德才兼备。
公元2006年10月18日，河北省毛皮产业协会成立。在成立大会上，全国人大代表、河北华斯集团总裁贺国英当选第一任会长。
在过去的岁月里，贺国英领导华斯发展成为资产过亿的企业，实现了产业报国的理想。这次当选会长他又肩负起更多的社会责任，眼光也从一个企业转向一个行业，擎起行业健康稳定、快速发展的大旗。
在协会工作中，贺会长坚持为行业现身的观念，提出统筹规划、积极发展、规范运作、注重时效的工作要求。他多次在工作会议中强调协会要全程为企业服务，为会员企业创造良好的外部环境，以及倡导公平竞争，维护行业经营秩序，确保行业快速、健康、有序的发展等。

在贺会长以德服人的谆谆指导下，在秘书长刘艺的精心操持下，协会一直站在市场前沿，了解市场行情、需求比例，将动态信息及时准确的传达到企业。协会通过组织交易会、培训会等，加强了行业内企业、会员企业的交流与合作，提高了行业从业人员的技术水平，协调了会员企业同其他社会组织的关系，解决了会员企业在生产经营中遇到的各类问题，河北省毛皮行业的市场秩序、投资环境等个环节衔接更为密切，发展更为健康。此外协会建立了行业运行分析、市场预测、行业预警体系，保障了毛皮业运行的质量，且配合政府部门完成了品牌的培育、筛选、推荐和评定工作。

大爱无私，贺会长不仅对协会工作尽职尽责，而且他号召华斯集团支持协会工作，树立龙头的模范作用，加强同协会会员企业的联系与合作，为全国毛皮行业发展铺平道路，做出牺牲。在今年市场行情不好的情况下，为了帮助行业内其他企业走出困境，华斯集团大量收购他们的产品，宁肯自己库存多一些，也要尽力支持行业的发展。
天行健，君子以自强不息；地势坤，君子以厚德载物。从企业的经理到行业的模范、人民的代表，他质朴而平凡，仁义且博爱，他以“商道”谋求利润，以“将道”驾驭行业，以“君道”利国利民，回报社会。行君子之道，树仁德之风。让我们以他为鉴，祝毛皮行业明天会更好！
